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de oppervlaktebehandeling

Duurzaam de toekomst in:

Kennis, innovatie en samenwerking in

Ol Straaltechniek International
Edwin R. Houweling

Wie vandaag een productiehal binnen-
loopt, ziet meteen dat de wereld van op-
pervlaktebehandeling in beweging is. Waar
vroeger vooral de nadruk lag op kracht
en snelheid, draait het nu steeds vaker
om duurzaamheid, energie-efficiéntie en
slimme oplossingen. De vraag naar hoog-
waardige afwerking blijft, maar klanten ver-
wachten meer: een schoon proces, min-
der uitstoot en een partner die meedenkt
over de toekomst. Bedrijven zoeken niet
alleen naar straalmachines of straalmidde-
len, maar vooral naar kennis. Het vraagt
om expertise, maar ook om een netwerk
van betrouwbare partners die dezelfde vi-
sie delen.

DUURZAAMHEID BEGINT
Blj DE BASIS

Duurzaamheid is voor ons geen mode-
woord, maar een randvoorwaarde.

In de opperviaktebehandeling betekent
dit o.a: minder energie verbruiken, grond-
stoffen slimmer inzetten en zorgen voor
schone lucht in de werkplaats. Vooral
dat laatste wordt vaak onderschat. Zonder
goede ventilatie en filtering krijgt de straler
te maken met slecht zicht, blijft stof in de
ruimte hangen, slijtage neemt toe en de
gezondheid van medewerkers komt in ge-
vaar. Daarom werken wij samen met be-
trouwbare fabrikanten van filterinstallaties,
zoals Naaykens Luchttechniek. Met hun
systemen kunnen de installaties voldoen
aan de strengste normen en tegelijkertijd
energiezuinig draaien. Het resultaat: min-
der uitstoot, langere levensduur van filters
en een gezondere werkomgeving. Voor
ons hét bewijs dat duurzaamheid en effi-
ciency hand in hand gaan.

KENNIS EN ERVARING ALS
FUNDAMENT

Toch draait het niet alleen om techniek.
Klanten komen vaak met een concrete
vraag: welk straalmiddel past het best bij

hun toepassing, hoe borgen ze de kwaliteit
volgens waardes zoals ruwheid en rein-
heid, en hoe voorkomen ze dat verkeerde
keuzes leiden tot onnodig hoge kosten?
Bij Straaltechniek International maakt men
flinke stappen in digitalisering, om klanten
sneller en slimmer te helpen bij hun keu-
zes. Met onze nieuwe webshop, product-
configurator voor filters en straalcabines,
een interactieve catalogus en een digitale
productadviseur brengen we de mogelijk-
heden direct binnen handbereik. Zo kan
een klant vanaf het eerste idee eenvoudig
onze oplossingen en opties verkennen,
specificaties vergelijken en een beter ge-
voel krijgen bij de bijbehorende prijzen.
Het resultaat: sneller van gedachte naar
concreet plan, met meer overzicht en in-
zicht in de opties die passen bij hun wen-
sen en situatie.

Een praktijkvoorbeeld maakt dat duidelijk.
Een klant kampte met te hoge energiekos-
ten en overmatige slijtage van onderdelen.
In eerste instantie leek dit een probleem
van de straalmiddelen, maar na een ge-
zamenlijke analyse ontdekten we dat de
configuratie van het ventilatiesysteem niet
optimaal was. Door het proces opnieuw
af te stemmen — de juiste balans tussen
straalmiddel, ventilatorcapaciteit en filter-

techniek — werd niet alleen het energie-
verbruik gereduceerd, maar ook de onder-
houdsintervallen aanzienlijk verlengd. Het
resultaat was direct merkbaar in de kosten
en productiviteit.

EEN RIJKE HISTORIE
ALS BASISVOOR DE
TOEKOMST

Al ruim veertig jaar zijn wij actief in uiteen-
lopende industrieén: van coatingbedrijven
en machinebouw tot scheepvaart, energie,
luchtvaart en offshore. Elke sector stelt zijn
eigen eisen en heeft zijn eigen uitdagingen.
Juist die diversiteit heeft ons geleerd om
flexibel te denken en maatwerk te leveren.
Die rijke historie maakt dat wij vandaag
oplossingen kunnen bieden die niet alleen
technisch kloppen, maar ook aansluiten op
de specifieke context van de klant. Het is
een fundament dat ons onderscheidt: er-
varing combineren met innovatie.

DE TRENDS DIE DE TOE-
KOMST BEPALEN

We zien drie trends die de markt voor op-
perviaktebehandeling de komende jaren
sterk zullen beinvioeden.
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|. Digitalisering en automatisering

Steeds meer installaties worden uitgerust -
met sensoren en slimme monitoring. Ener- "‘\\'
gieverbruik, filtercondities en slijtage kun-

nen real-time worden gevolgd. Dat maakt

onderhoud voorspelbaar, voorkomt ver-

spilling en stilstand. Deze ontwikkeling past STRAA“'ECHNIEK
bij de bredere trend van “smart industry”, _

waarin data en procesoptimalisatie cen- INTERNATIONAL

traal staan.

2. Circulaire economie

Klanten vragen in toenemende mate naar
oplossingen die bijdragen aan hergebruik
en recycling. Straalmiddelen die langer
meegaan, filters die regenereren of mate-

rialen die eenvoudig te scheiden zijn, win-
nen terrein. Leveranciers die circulariteit
centraal zetten, lopen voorop in de markt.

3. Strengere regelgeving

Europese normen rondom uitstoot en
veiligheid worden stap voor stap aange-
scherpt. Bedrijven die nu al investeren in
duurzame technieken en betrouwbare
straaloplossingen, bouwen een buffer op
tegen toekomstige beperkingen en kosten.

Wat ons drijft, is de overtuiging dat kennis,
ervaring en duurzaamheid de sleutel zijn
tot een gezonde toekomst voor de op-
pervlaktebehandelingsbranche. Niet door
losse producten te verkopen, maar door
samen met klanten én partners een com-
pleet verhaal te schrijven.
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Daarom blijven wij investeren in exper-
tise, blijven we innoveren in straalinstal-
laties en straalmiddelen, en zetten we in
op duurzame (lucht)techniek. Onze rijke
historie in sectoren als coating, machine-
bouw, scheepvaart, lucht- en ruimtevaart
en offshore vormt daarbij ons stevige fun-
dament. Tegelijkertijd houdt onze focus
op innovatie ons scherp en toekomstge-
richt. Zo bouwen we aan een opperviak-
tebehandeling die niet alleen krachtig en
efficiént is, maar ook duurzaam en gezond
— vandaag én morgen.




